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Promocja turystyki medycznej — krok po kroku

Konsorcjum w sktadzie AMEDS, EuCP, PAIIZ realizuje program promocji
(poddzianie 6.5.1 PO IG), ktory zaktada organizacj¢ targoéw, misji gospodarczych, szkolen (razem 22
dzialania- przy czy 2 dzialania sie juz odbyty) dla przedsigbiorstw z branzy turystyki medycznej. W
projekcie udzial moga wzia¢ przedsiebiorcy (w rozumieniu ustawy o swobodzie dziatalnosci gospodarcze
J kodeksu cywilnego), prowadzacy dziatalno$¢ gospodarcza zgodng z kodem Polskiej Klasyfikacji
Dziatalnosci 2007:

Kod 86.10.Z — Dziatalnos$¢ szpitali,

Kod 86.21.Z — Praktyka lekarska ogolna,

Kod 86.22.Z — Praktyka lekarska specjalistyczna

Kod 86.23.Z — Praktyka lekarska dentystyczna,

Kod 86.90.A — Dziatalno$¢ fizjoterapeutyczna,

Kod 86.90.D — Dziatalno$¢ paramedyczna,

Kod 86.90.E — Pozostata dziatalno$¢ w zakresie opieki zdrowotnej, gdzie indziej niesklasyfikowana,
Kod 96.04.Z — Dziatalno$¢ ustugowa zwigzana z poprawa kondycji fizyczne;.

Pierwszy krok- jesli Panstwa placowka kwalifikuje si¢ do programu na podstawie w/w kodéw PKD,
prosimy o ztozenie deklaracji uczestnictwa, nastepnie przesylamy zainteresowanej placowce projekt
UMOWY UCZESTNICTWA, ktora podpisywana jest z organizatorem, na podstawie ktorej placéwka
wptaca zaliczki na poczet konkretnego wyjazdu. Niezaleznie od umowy z organizatorem pracujg Panstwo
nad wnioskiem o dofinansowanie i sktadaja go do Ministerstwa Gospodarki. Aby uzyskaé
dofinansowanie przedsigbiorca musi zdeklarowac si¢ we wstepnym zgltoszeniu do udzialu w min. 50%
dziatan wskazanych przez organizatora. Refundacja wydatkow nastepuje po zakonczeniu kazdego z
dziatan poprzez ztozenie wniosku o ptatnos¢ do Ministerstwa Gospodarki.

Przedsigbiorcy moga otrzymac dofinansowanie na swoje koszty (poddzialnie 6.5.2
PO 1G). Wysokos¢ dofinansowania w branzowym programie promocji nie moze przekroczy¢ 75 %
poniesionych wydatkéw kwalifikujacych sie¢ do objecia pomoca na podstawie rozporzadzania Ministra
Gospodarki. Wypetnienie wniosku nie jest trudne, a ponadto — my stuzymy pomoca. Jesli Panstwo chca

wzig¢ udziat w Projekcie, ale tylko w pojedynczych dziataniach to jest mozliwo$¢ starania sie o dofinansowanie na
te dziatania w ramach Paszportu do eksportu z PARP http://www.parp.gov.pl/index/index/596

Whiosek o dofinansowanie jest sktadany do Ministerstwa Gospodarki. Wszelkie informacje i dokumenty
dotyczace zlozenia wniosku o dofinansowanie do Ministerstwa znajdziecie Pahnstwo na stronie
http://www.mg.gov.pl/Fundusze+UE/POIG/Dzialania/Dzialanie+652/0Ogloszenie+o+naborze . Prosze¢
si¢ zapozna¢ z dokumentami zamieszczonymi na stronach Ministerstwa.
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3. NAJBLIZSZE DZIALNIA

Imprezy targowe:
Moscow Medical&Healthcare Tourism Congress (MM&HTC), 21-22 marca 2013 r.

— to najwigksze wydarzenie wystawiennicze w Rosji oraz Wschodniej, w ktérym uczestniczg liczace si¢
firmy z branzy medycznej, firmy ubezpieczeniowe, lekarze i przedstawiciele firm wyspecjalizowanych w
turystyce medycznej. W ubiegtym roku w MM&HTC uczestniczyto 129 firm z 45 krajow. Byli to
touroperatorzy, przedstawiciele prywatnych lub panstwowych funduszy i placéwek medycznych, szpitali
i klinik, centrow diagnostycznych, Wellness & Spa i osrodkéw rehabilitacyjnych, uzdrowisk i
sanatoriow, jak rowniez firm ubezpieczeniowych i sektora doradztwa. Targi zwiedzito ponad 80 tysiecy
0s0b ze 197 krajow 1 regionow $wiata, w tym konsumenci z catej Europy Wschodniej.

Warto doda¢, ze w 2012 roku z Rosji wyjechato za granice ponad 3,2 mln osob w celach leczniczych i
dla relaksu. Rynek rosyjski rosnie w tempie 24% rocznie.

Koszt organizacji udziatu firmy i jej 1 przedstawiciela projektu to ok. 60 tys. zl.

International Medical Travel Exibition and Conference (IMTEC), 22 — 23 marca
2013, Monako.

IMTEC to dwudniowe targi polaczone z konferencjg i wystawa, podczas ktoérych prezentowane sg
glowne trendy oraz zmiany w turystyce medycznej na $§wiecie. W tym roku po raz pierwszy targi
odbywaja si¢ w Monako - Kraju neutralnym, co ma zapewni¢ neutralno$¢ w reprezentowaniu interesow
réznych panstw i stowarzyszen, zaangazowanych w turystyke medyczng na $wiecie.

IMTEC jest miejscem spotkan reprezentantoéw branzy z calego §wiata, ktore stanowi idealng platforme
nawigzywania nowych sieci kontaktow i intereséw. Targi odwiedzane sa przez dostawcoOw ustug
zdrowotnych, ushug turystyki medycznej, pracodawcow, menadzerdw duzych firm, przedstawicieli firm
ubezpieczeniowych oraz branzy wellness, organizacje rzagdowe i dostawcdéw zaawansowanych

technologii medycznych. Uczestnicy targdw mogg zapoznac si¢ ze Swiatowymi trendami rynkowymi,
uzyskacé i1 przedstawi¢ najnowsze oferty turystyki medycznej, porozmawiaé z ekspertami z branzy.
Wydarzenie zgromadzi rdéwniez osoby odpowiedzialne za wyslanie duzej liczby pacjentéw na leczenie za
granice, ktérzy wymagaja opieki zdrowotnej 1 bedzie szukato nowych poddostawcow ustug turystyki
medycznej. Podczas targow prezentuja si¢ kraje, szpitale i kliniki, hotele i linie lotnicze, agenci
ubezpieczeniowi, konsultanci i specjalisci, uzdrowiska, kurorty i sanatoria, biura podrézy oraz
touroperatorzy.

Koszt organizacji udziatu firmy i jej 1 przedstawiciela projektu to ok. 40 tys. zi

Obydwa wydarzenia naleza do najwazniejszych dla branzy turystyki medycznej, a jest to rynek, ktorego
warto$¢ na $wiecie szacuje si¢ na 100 mld dolarow.

W ramach dzialania moga zostana sfinansowane do 75% koszty zwiazane z:

-Wynajmem powierzchni i zabudowy wystawienniczej (Organizator w ramach tego kosztu zapewnia:
najem dla Wnioskodawcy powierzchni wystawienniczej w dobrej lokalizacji o wielkoéci niezbgdnej do
indywidualnej prezentacji jego potencjatu eksportowego (9 m 2 ); zaprojektowanie i wykonanie we
wspolipracy z Wnioskodawca zabudowy stoiska oraz zapewnienie niezbgednego wyposazenia stoiska tj.:
prad, dywan, stoty, krzesta, lade, kolorowy nadruk na $cianach, zapewnienie utrzymania i1 obshlugi
technicznej stoiska, dokonanie czynnosci formalnych zwigzanych z techniczno-organizacyjnym
funkcjonowaniem stoiska w celu transportu i montazu stoiska, zapewnienie ubezpieczenia stoiska;
wykonanie demontazu stoiska). Ponadto Wnioskodawca bez dodatkowych kosztow bedzie miat
mozliwo$¢ korzystania ze stoiska narodowego w zakresie wskazanym przez Organizatora.

-Wpisem do katalogu targowego, oplata rejestracyjna oraz reklama w mediach targowych ( w tym: strona
reklamy w katalogu, strona reklamy w folderze targéw i przewodniku, mailing do odbiorcow targdw,
udzial przedstawiciela firmy w konferencji.

- Zakupem ustugi transportu eksponatéw (transport eksponatow z terytorium Polski-lotnisko Warszawa
do kraju odbywania si¢ targéw oraz z powrotem).

- Przejazdem i noclegiem pracownika Wnioskodawcy (w okresie nie dluzszym niz 2 dni przed
rozpoczeciem targéw 1 jeden dzien po zakonczeniu).

-Zakupem ustugi przygotowania i druku materiatow reklamowych oraz ich ttumaczenia




ZAPEWNIAMY PELNA ORGANIZACJE WYJAZDU:
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rezerwacja stoisk (9 m2 / przedsigbiorce)

zaprojektowanie 1 wykonanie zabudowy stoisk (wyposazenie: prad, woda,
wyktadzina, stolik, krzesta, internet, materiaty zgodne z normg EN13.501.1)

obstluga techniczna stoisk

transport oraz montaz i demontaz stoisk 1 eksponatow

ubezpieczenie OC stoiska

thumacz (z min 3 letnim do§wiadczeniem)

transport uczestnikow (maks 2 os.) do kraju docelowego oraz na miejscu

nocleg w hotelach (max. 2 os., 2 dni przed i 1 dzien po imprezie)

optata rejestracyjna dla przedsigbiorcow

wpis do katalogu targowego

wejsciowki dla uczestnikow

nizsze koszty przy wyjezdzie z naszym projektem — wynegocjowane stawki grupowe

. Efekt skali w dziataniach promocyjnych - wspélna promocja firmami pod jedng marka

ZAPEWNIAMY BEZPELATNA POMOC W WYPELNIENIU WNIOSKU O
DOFINANSOWANIE!

Wigcej informacji: Marta Mierzwinska
Koordynator Branzowego Programu Promocji
Europejskie Centrum Przedsigbiorczosci Sp. z 0.0.
tel..  (022) 826 37 00

fax. (022) 826 35 33

e-mail: mmierzwinska@eucp.pl

www.eucp.pl
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